
Profil idealnego klienta
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1) z jakimi osobami pracujesz najchętniej?

KLIENT IDEALNY

2) jakie osoby mogą najbardziej

skorzystać z twojego produktu?
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3) jaki jest ich problem?

KLIENT IDEALNY

4) czy maja pieniądze, żeby zapłacić za

rozwiązanie?
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płeć

cechy osobowości:

KLIENT IDEALNY

wiek

wykształcenie
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gdzie pracuje?

co lubi robić?

KLIENT IDEALNY

czy ma rodzinę? dzieci?

jak spędza wolny czas?
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jeśli czyta to co?

czy jest zadowolony z życia? co najbardziej

ceni?

KLIENT IDEALNY

gdzie wchodzi na internecie?

kto jest jego idolem?
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Kto nie jest moim
klientem
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